


Your entire inventory 
carefree into a new destination

Wieg Inventory Brokers

een respectvolle en vlotte afhandeling, van het 

huis leeg maken en bezemschoon opleveren tot 

en met advies voor de verkoop van kunst en an-

tiek in het hogere segment.

N i c h e

“Praten met families, hulp aanbieden, mijn jaren-

lange ervaring in de kunstwereld: alles komt hier-

in samen. Door mijn expertise op het gebied van 

Oude Meesters, Moderne en Hedendaagse kunst, 

gecombineerd met mijn ruime ervaring in de suc-

cesvolle afwikkeling van boedels zijn inderdaad 

alle puzzelstukken in elkaar gevallen. Het mense-

lijke gedeelte speelt daarnaast voor mij een hele 

belangrijke rol: ervoor zorgen dat de familieleden 

in alle sereniteit kunnen rouwen en hun verlies 

een plaats kunnen geven. Veel van mijn cliënten 

zijn nabestaanden of iemand die kleiner gaat wo-

nen of naar een verpleeghuis gaat, bijvoorbeeld 

na het overlijden van zijn of haar partner. Als on-

derdeel van estate planning adviseer ik families 

ook bij een goede overdracht van familiestukken 

van de ene op de andere generatie. Voor de fa-

milie is het een rustgevende gedachte als er een 

goede verdeling is bepaald van kunst, antiek, zil-

ver, juwelen en bijvoorbeeld van een bijzondere 

verzameling.”

M e r k  j e  d at  e r  v e e l  b e h o e f t e  i s  a a N  d e  d i e N s t v e r l e -

N i N g  d i e  j e  a a N b i e d t  M e t  W i e g  i N v e N t o r y  b r o k e r s ?

“Jazeker, aan mijn volle agenda! Tot mijn laat-

ste opdrachten behoorden de volledige afwik-

keling van de inboedels van een appartement in 

een Amsterdams grachtenpand, een landhuis in 

Noord-Brabant en een oud herenhuis in Twente. 

In dit laatste huis ontdekte ik in een erker een bij-

zonder waardevol tapijt waar de familie geen weet 

van had. Bij een van de opdrachtgevers woonden 

de nabestaanden in het buitenland en verzorgde 

Wieg Inventory Brokers de gehele boedelafwik-

Kati Wieg legt zich toe op het volledig uit han-

den nemen van alle aspecten die komen kijken 

bij  het afwikkelen van boedels bij  nalatenschap-

pen. “Wat gebeurt er met de inboedel bij  een 

overli jden of bij  een verhuizing van een huis of 

appartement naar een kleinere woning? Voor de 

nabestaanden is dit een zeer ingrijpende, emo-

tionele gebeurtenis. Ze zitten met een groot 

verdriet terwijl  er intussen veel zaken geregeld 

moeten worden, waar ze vaak geen kennis over 

hebben en waar hun hoofd op dat moment niet 

naar staat,” aldus de kunsthistorica. Met haar 

onderneming Wieg Inventory Brokers begeleidt 

ze families met grote betrokkenheid en veel em-

pathie gedurende het hele proces. Ze zorgt voor 

combined with my extensive experience in the 

successful completion of estates, all pieces of 

the puzzle have indeed fallen into place. The hu-

man aspect also plays a very important role for 

me: ensuring that the family members can grieve 

in all serenity and give a place to their loss. Many 

of my clients are next of kin or people who are 

moving to a smaller home or a nursing home, for 

example after the death of their partner. As a part 

of estate planning, I also advise families on the 

proper handover of family heirlooms from one 

generation to the next. For the family it is a cal-

ming thought when there is a proper distribution 

of art, antiques, silver, jewellery and, for example, 

a special collection already determined”.

d o  y o u  f e e l  t h at  t h e r e  i s  a  g r e at  N e e d  f o r  t h e  s e r v i -

c e s  y o u  o f f e r  W i t h  W i e g  i N v e N t o r y  b r o k e r s ?

“Absolutely, look at my full agenda! Among my 

last assignments was the complete settlement of 

the furniture of a flat in an Amsterdam canal side 

house, a country house in Noord-Brabant and an 

Kati Wieg specialises in relieving the client of all 

aspects involved in settling estates. “What hap-

pens to the estate in the event of a death or when 

moving from a house or flat to a smaller house? 

For the next of kin this is a very dramatic, emo-

tional event. They are left with a lot of emotions 

while in the meantime a lot of things have to be 

arranged, about which they often have no know-

ledge and in which they have no interest at that 

moment,” says the art historian. With her com-

pany Wieg Inventory Brokers, she guides families 

with great commitment and empathy throughout 

the entire process. She ensures a respectful and 

smooth handling, from clearing the house and 

delivering swept clean to advice for the sale of 

art and antiques in the higher segment.

N i c h e

“Talking to families, offering help, my years of ex-

perience in the art world: everything comes to-

gether here. Thanks to my expertise in the field 

of Old Masters, Modern and Contemporary Art, 

Een aantal jaren geleden heb 
ik ervaren hoe zwaar het is 

om na een overlijden alles te 
regelen, van het inventariseren 
van de inboedel tot en met het 

leegruimen van de woning. Wieg 
Inventory Brokers ontstond 

uit een behoefte om families 
een hoogwaardige service te 
verlenen voor het complete 

boedeltraject van A tot Z.

A few years ago I experienced 
how difficult it is to arrange 

everything after a death, from 
the inventory of the household 

effects to the clearing of 
the house. Wieg Inventory 

Brokers arose from a need to 
provide families with a high-
quality service for the entire 

estate process from A to Z.
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keling van begin tot einde. Met mijn kennis over 

kunst kan ik met Wieg Inventory Brokers voorzien 

in een behoefte bij nalatenschappen. De laatste 

jaren is de kunstmarkt sterk veranderd, de waar-

de van schilderijen en antiek fluctueren meer en 

de grote veilinghuizen opereren anders. Ik ken 

alle facetten van de kunstwereld, mede door mijn 

jarenlange werkervaring bij internationale vei-

linghuizen zoals Sotheby’s. En ik heb zelf ruim 

twintig jaar deelgenomen aan toonaangevende 

kunstbeurzen zoals PAN Amsterdam. In mijn net-

old mansion in Twente. In this last house I dis-

covered in a bay window a very valuable carpet 

of which the family was unaware. The relatives of 

one of my clients lived abroad and Wieg Inventory 

Brokers took care of the entire estate from start 

to finish. Thanks to my knowledge of art, Wieg In-

ventory Brokers is able to meet a need for lega-

cies. In recent years the art market has changed a 

lot, the value of paintings and antiques fluctuates 

more often and the large auction houses operate 

in a different way. I know all aspects of the art 

world, partly due to my many years of working 

at international auction houses such as Sothe-

by’s, and I myself have participated in leading 

art fairs such as PAN Amsterdam for more than 

twenty years. My network includes experts from 

the national and international art world: connois-

seurs, collectors, appraisers, restorers, galleries, 

auction houses and museums. I also collaborate 

intensively with tax experts, notaries and esta-

te planners, among others, to ensure that all 

the processes involved in an estate are handled 

smoothly and transparently. I always work on a 

werk bevinden zich deskundigen uit de nationa-

le en internationale kunstwereld: connaisseurs, 

verzamelaars, taxateurs, restaurateurs, galeries, 

veilinghuizen en musea. Daarnaast werk ik onder 

andere intensief samen met fiscaal deskundi-

gen, notarissen en estate planners om eraan bij 

te dragen dat alle processen die bij een nalaten-

schap komen kijken vlot en transparant verlopen 

en afgehandeld worden. Ik werk altijd op maat en 

stel de familieleden een soort ‘draaiboek’ voor 

van alle mogelijkheden die ze hebben. Ze kiezen 

uiteraard zelf wat ze wel of niet willen doen. Mijn 

missie is altijd het creëren van rust en synergie 

in de familie.”

k o r t o M ,  j e  o N t - z o r g t  h e N  v o l l e d i g  i N  e e N  h e l e  M o e i -

l i j k e  t i j d …

“Zo is dat, ik ben echt hun vertrouwenspersoon. 

Ik probeer alle spullen en objecten een nieuwe, 

specifieke plek te geven, of het nu gaat om een 

gewone ijskast, boeken, een designmeubel, an-

tiek tafelzilver, of een kostbaar kunstwerk. Zo 

verzorg ik voor nabestaanden in een verdrietige 

en veelal moeilijke periode een weloverwogen 

nieuwe bestemming voor voorwerpen en bezittin-

gen. Voor kunst en antiek geldt daarbij dat ik ook 

zoveel mogelijk een passende opbrengst voor de 

familie kan realiseren.”

tailor-made basis and present the family mem-

bers with a kind of ‘script’ of all the possibilities 

they have. Of course, they determine for them-

selves what they want to do or don’t want to do. 

My mission always consists of creating peace and 

synergy in the family”.

b a s i c a l ly ,  y o u  r e l i e v e  t h e M  o f  a l l  t h e i r  W o r r i e s  at  a 

v e r y  d i f f i c u lt  t i M e . . .

“That’s right, I truly am their confidential advi-

sor. I try to find a new, specific destination for 

all items and objects, whether it’s an ordinary 

fridge, books, designer furniture, antique silver-

ware, or a precious work of art. This way I provi-

de a well-considered new destination for objects 

and possessions for next of kin during a sad and 

often difficult period. As far as art and antiques 

are concerned, I am also able to realise a suitable 

return for the family as much as possible”.

W W W . W i e g i N v e N t o r y b r o k e r s . c o M

Door mijn jarenlange ervaring 
in de kunstwereld kan ik families 

optimaal begeleiden bij het 
vlot en sereen afhandelen van 

inboedels bij nalatenschappen. Ik 
ben hun vertrouwenspersoon 

in een moeilijke tijd. Thanks to my many years of 
experience in the art world, I 
can provide families with the 
best possible assistance in the 
smooth and serene handling 

of household effects. I am 
their confidential advisor 

during difficult times.
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